Tankar kring gallerirepresentation — vad det ger
och vad det tar

Vad ingdr i begreppet "representerad"?
Hej igen Johanna,

Du skrev tidigare och stéllde en del fragor kring din konstnarliga resumé. Jag lovade att
dterkomma med en utforligare undersékning av gallerirepresentation. Har gor jag en
djupdykning bland galleriverksamhetens alla méjliga vinklar och vrar.

Forst och framst: det gar inte att dra alla gallerier ver en kam. Vem som helst kan kalla
sig gallerist, skaffa sig en kontorslokal och placera ut en skylt som sager “Galleri”. Det ar
en stor spridning av verksamhetsformer, vilket dven galler deras rykten inom
konstvarlden. I din frdga undrar du var grénsen for att vara representerad gar. Nar du
skriver att du séljer din konst via nagra gallerier och att du &r osaker pd om de
representerar dig, ar med stérsta sannolikhet svaret nej. Din kluvenhet ger en tydlig
indikation. Via exempelvis kommersiella galleriers hemsidor framgar det tydligt vilka
konstnarer de representerar. Som jag redan namnt finns olika typer av
galleriverksamheter och vissa ser ett samarbete med en konstndr som tillfélligt, under
sjalva utstdllningsperioden, medan andra representerar ett antal konstnarer fullt ut. Men
det &r ratt fa konstnédrer som &r representerade pa det viset och om du &r det s3 rader
inga tveksamheter. Det &r dessa konstnarer som pa sina resuméer skriver att de
representeras av ett galleri.

Konstnaren Linn Fernstrém har tilldelats Maria Bonnier Dahlins stipendium, Beckers
konstnarsstipendium och har &ven nominerats till Carnegie Art Award. Ar 2000 tog hon
sin examen vid Kungliga Konsthdgskolan och har sedan dess representerats av Lars
Bohman Gallery i Stockholm. Att hon &r néjd med deras samarbete framgar:

"Jag &r positiv till att jobba med gallerier och att befinna mig i konstvérlden. Jag ser det
som att vi jobbar ihop. Jag tycker att vi ska ha starka kommersiella gallerier och starkt
stod via skattemedel till kulturen i Sverige. For att kunna leva i en berikande véarld fér
v8ra psyken, i en vdrld som &r motsatsen till en andefattig vérld, i en anderik vérld s
tror jag p8 b&de privata och statliga satsningar. P4 kommersiella, statliga och ideella
krafter som inte behéver utesluta varandra".

Linn Fernstrém namner ideella krafter. Dessa ar ofta konstnarsdrivna gallerier som skots
o - . M . M . o
pa ett organiserat satt utan vinstintresse. Pengarna kommer till stérsta delen fran de
anslutna medlemmarnas arsavgifter, vilket i férlangningen innebér en stérre frihet till
experimentell verksamhet. For att aterknyta till din fragestéllning sd representerar inte
ett konstnadrsdrivet galleri specifika konstutdvare. Daremot ar deras medlemmar
konstnarer. P& deras hemsidor listas ofta de anslutna medlemmarna - vilket inte &ar
detsamma som att de ar representerade.

Manga drémmer om att en dag representeras av ett stort kommersiellt galleri. Detta &ar
en vag att ga och den passar inte alla. Jag vill pdstd att den &r speciellt anpassad for
konstnarer som har maleri som det priméra uttrycksmedlet och du ska dven med fordel
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vara en person som inte ryggar for publika sammanhang. Du kommer att behéva ta pa
dig festbldsan och mingla med en social 6verklass du kanske inte annars &r van vid.
Elisabeth Blennow Calalv arbetade under sex ar pd ett galleri i Stockholm innan hon
startade ed., en webbshop for upplagekonst. I relation till konstnérens férhallande
gentemot potentiella konstképare kommenterar hon:

“Jag kan férstd8 om relationen konstnédr/kund kan kdnnas besvaérlig fér vissa konstndrer.
Kunderna &r ju intresserade av att prata med konstndren om vederbérandes konst, och
ibland kdnns det kanske som att det ar man sjalv som stélls ut. Men jag tror att det dér
snarare ligger i konstnérsrollen &n i relationen konstnér-galleri-kund. Som konstnér stélls
man till svars fér den konst man skapar. Skillnaden fr&n exempelvis museivérlden &r vél
att i gallerivérlden méter man ménniskor fr8n en annan social sfar 4n man sjélv. I
museivérlden &r likriktningen stérre. S§ jag tdnker att galleristen gér ett fantastiskt jobb
som bjuder in folk fr8n olika vérldar att ta del av konstnédrskap, men férstir att det fér
konstnédren kan vara pressat och sv8rt att méta ménniskor som kanske reflekterar kring
konst p§ ett helt annat satt. Konstndren kan s& klart vélja bort gallerirepresentation,
men att ha ndgon som helhjértat arbetar for att promota ens konstnérskap &r ndgot som
gor att man sjélv kan fokusera mer p8 sin konst, samtidigt som konsten kommer ut till
fler. S§ det &r inte konstigt att det &r ett m8l fér m8nga konstnérer att f4 till ett
samarbete med ett galleri!

Vad géller min egen roll idag s8 har jag valt att inte kalla mig gallerist och inte ta det
stora évergripande ansvar som en gallerist har. Det beror just p8 att det &r

ett oerhért ansvar. Man har ju i princip férsérjningsbérdan fér en annan person. Jag
hoppas att jag kan bidra till att skapa inkomster till mdnga konstnérer pd mitt sétt, men
det blir mer spridda skurar. Jag representerar inte konstnédrer p8 ett s§ omfattande satt
som en gallerist gbr, utan bara en teknik, dvs deras tryck. Jag &r hemskt glad att det
finns gallerier som vill ta p8 sig ansvaret att jobba éver hela faltet med konstndrskap, fér
det ar till stor del det som gér att vi kan ha professionellt arbetande konstnérer”.

Det finns sa klart fér- och nackdelar med att vara knuten till ett galleri. Galleristen tar en
viss procent av allt du séljer - ofta handlar det om en férdelning pa 50/50 - vilket sa
klart &r en nackdel. Aven om saljvardet med stérsta sannolikhet gar upp eftersom din
konstnarliga trovérdighet dkar, s innebér det inte att du far en battre ekonomi. Daremot
blir du férhoppningsvis mer eftertraktad som konstnar. Dartill har du, utéver dig sjalv,
nagon som arbetar for att du ska fa stélla ut pa museer, biennaler och hamna infér ivriga
konstsamlare, curators och kritiker. En bra gallerist vet vad som ska sdgas, hur det ska
sagas och har dven fdrmagan att visa ett konstverks investeringsvarde. De ar
konstentusiaster som investerar tid och energi; som anvander sig av ett upparbetat
kontaktnat och som delar med sig av marknadsféringskunskaper och
utstallningsutrymme. Oavsett hur viktig din konst &r, eller hur smart du &r, sa finns det
fa saker som &r sd effektfulla som att ha ett vdlrenommerat galleri som &évertygat visar
hur brilliant du &r som konstnar. Olika personer forstar konst pd olika satt och behdver
individualiserade forklaringar. Att salja konst till en samlare kraver ett annat
angreppssatt an att presentera samma konst fér en curator eller kritiker. En erfaren
gallerist har férmégan att Idsa av och anpassa for att pa basta satt lyfta fram potentialen
i din konst.
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Men hur ser da ett gallerisamarbete ut? Vilka &r férvantningarna? Vilka ar kraven? Efter
ett antal ledande fragor far jag detta svar fr&n Stefan Andersson pa Galleri
Andersson/Sandstrém i Umed/Stockholm:

“Om vi inleder ett samarbete betyder det ndstan alltid att vi tdnker oss ndgonting
I8ngsiktigt. Det &r ett stort ansvar, som vi ser det, att erbjuda en konstndr ett
samarbete. Vi skapar forvdntningar som vi garna vill férséka leva upp till. Konstnédren
som séker gallerisamarbete vill ha inkomster och utstéllningar. Det kommer an p§ oss
att ordna b&de férsélining och férhoppningsvis férmedla utstéliningar p§ museer och
konsthallar och dven gallerier, féretrddesvis utanfér Sverige. Vi gér en samlad
bedémning av férst och frémst konstndrlig kvalitet och i viss m8n kommersiell potential
men om det finns konstnérliga kvaliteter brukar det andra félja med. Vi st8r fér alla
kostnader, férutom produktion och delar vanligtvis 50/50 med konstnéren. Vi férvantar
oss fullsténdig lojalitet, all férséljning ska g8 genom galleriet, utstéliningar pd andra
stadllen ska 6verenskommas med o0ss”.

Du och ditt galleri skapar med andra ord en form av partnerskap dar malet fran badas
sida &r att den andre ska se s3 spektakular ut som mojligt. Detta utgdr en chans att
komma ut i varlden. Gallerister har hela tiden koll pa framtiden och pa potentialen hos
dig som konstnar. I dag far du en utstéllning och om allt gar bra kommer du att fa
ytterligare en och darefter &nnu en. Det handlar helt klart om ett 1&8ngsiktigt tadnkande.
Att fa en galleriutstallning &r ndgonting stort och det géller att du inte haller tillbaka.
Inget oengagerat, inget slapphéant, inget fuskande. Du ska upp for allman granskning och
du ska visa vad du gar for. Ger du mindre &n 100 procent riskerar du att dter hamna
ensam och isolerad i din ateljé for att skapa lite slumpmassig konst utan malsattning.

Som jag inledningsvis skrev sa ar denna kommersiella varld mer ldmpad for maleri och
mer svartillgénglig for ickemateriell konst, dar projektpengar &r ett mer realistiskt mal.
Det ena behoéver dock inte utesluta det andra. Pabérjar du ett samarbete sa se till att ha
diskuterat ert partnerskap, speciellt om du &r en aktiv konstnar som garna arbetar med
stor flexibilitet dar det ar viktigt att kunna stélla ut nar helst och var helst du vill. Detta
bor i s& fall ventileras tidigt sa att inte onddiga missférstand uppstar. Och detta ar
viktigt: i samma 6gonblick som du beslutar att samarbeta med ett galleri s ska all
forsaljning mellan ateljé och kund utan galleriets involvering upphdéra. Jag skamtar inte.
Saljer du trots allt p& egen hand kan du férlora ditt galleri likvdl som ditt rykte. Ditt
galleri investerar tid, energi och pengar i att tala for ditt konstnarskap och ska darfor
dven fa en del av din férsaljning. Om ni inte kommit fram till specifika riktlinjer s ska all
konstférsaljning ga via galleriet. Kanske tycker du att detta Iater orattvist och att du som
konstnér blir bldst p& pengar som ar adresserade specifikt till dig. Men det tillhor
ovanligheten att ett galleri gér stora pengar och de pengar de far in, fortjanar de allt som
oftast:

"My husband, who is an artist, likes to say that artists who complain about how much
money galleries take usually don’t have galleries. If you have gallery representation, and
it’s a professional and mutually respectable relationship, you aren’t asking those
questions. Each of you is trying to help the other survive and thrive.” Catharine Clark,
Catharine Clark Gallery, San Francisco (Art/Work, Bhandari & Melber, 2009)

Sa du har skaffat dig en gallerist och ni haller pa att diskutera din férsta utstélining. For
att underlatta for alla bér du ha detta i atanke: du stéller ut pa galleriets egen mark, s
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den totala frihet du kan kanna i ateljén kommer att paverkas. Du arbetar inte langre
enbart 3t dig sjalv. Det finns en risk att du uppmuntras till att fortsatta med den konst
som saljer bra, vilket innebdr mindre friheter till att experimentera och géra vad helst du
kdnner fér. Sa lange du har det i atanke och &r villig till att férhandla och géra vissa
uppoffringar, sa ska det nog ga ratt smartfritt.

Jag hade en konstnérlig handledare p& min konsthégskola i San Francisco som berattade
hur han énskade att han inte fatt gallerirepresentation direkt efter konstutbildningen. An
i dag, trettio ar senare, haller han pa med samma typ av "maleri” i fargad filt. Han
forsdkte bryta sig loss och experimenterade ett tag med andra konstformer. Det slog
dock aldrig igenom pa samma satt och gallerist, likval som konstnar, var lika 6verens om
att han skulle 3terga till det sakra kortet: “filtmaleri”. Och hans verk férestéllande
bjérnrérelsen har aldrig upphért att salja bra. Det ar inget snack om den saken. Jag
antar pa nagot satt att samma situation kan uppstd inom den svenska konstmarknaden
och efter en del lirkande far jag detta svar fran en person inom gallerivariden:

“Det &r klart att galleristen &r beroende av att sélja, men det &r ju konstndren ocks8.
Ofta har jag snarare upplevt att det &r konstndren som ldgger press p8 galleristen att
den ska sélja. Om galleristen har en bra mix av konstnédrer s§ bér den ha ‘spritt sina
risker’ s§ att det finns utrymme fér en konstnér att experimentera, medan n8gon annan
goér ndgot séljbart. Men det kanske &r s§ i den bédsta av vdrldar”.

Sa i den basta av vérldar har ett galleri en blandning av konstnérer. Vissa saljer sa bra
att galleriet kan betala sina rakningar, andra Okar dess trovardighet som ett galleri i
frontlinjen, medan en tredje kategori utgérs av konstndrer som férutspas sld igenom. Jag
hoppas, men &r kanske inte dvertygad om, att galleriet st&r bakom sina konstnarer med
en jamlik férdelning.

Jag vill avsluta med ndgot av det viktigaste om du véljer den kommersiella vagen: du
ska tycka om och respektera dem som driver galleriet. Du ska kanna att de forstar din
konst och att de &r intresserade, likvdl som att de har fdrmagan att lyfta fram ditt
konstnarskap. De som representerar dig ska kunna tala entusiastiskt om din konst utan
att du ska behova néarvara. Grabba inte ogenomtankt tag i férsta mdjliga erbjudande. Ta
dig tid. Det &r trots allt din karriar det handlar om. Ditt rykte och dina framgdngar
kommer att vara nara lankat med galleriets och du ska aldrig skammas for att tala om
vilket galleri som representerar dig. Gor du det, ar det dags att tédnka om. Gar allt réatt till
ska samarbetet ge 6kad tyngd at din resumé, tkad synlighet i det konstnéarliga
utstaliningsrummet och i férlangningen bidra till en 6kad ekonomisk trygghet. Hall dina
férvantningar pa en lagom niva och tro inte att allting 16ser sig bara fér att du lyckats fa
gallerirepresentation. Fér manga ar det forst nu konstnarsyrket borjar pa allvar!

Ja, det var ett utférligare svar &n vad du bad om. Du far fundera pa vad som passar dig
bast och sedan: kdmpa hart!

Ida
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